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　　新华社长沙 1 月 29 日电（记者苏
晓洲、谢奔）在湖南省湘乡市金薮乡辅正
村，种粮大户李俊德和上门查看农情的
副乡长童虎军仔细端详正在抽薹的油菜
后，都面露喜色。“今年我种的 500 多亩
油菜长势不错，等收了油菜马上种优质
稻，品种我都选好了。”李俊德踌躇满志
地说。
　　记者近日走访湖南省水稻、油菜生产
大县湘乡市、湘潭县，看到农村一派“冬闲
人忙”景象。很多像李俊德一样的“新农
人”一边冬种，一边维修保养或添置农机、
修水利、建高标准农田，大有兔年放手大
干的架势。
　　李俊德和湘乡市泉塘镇种粮大户舒
纲举等人，都是家中住房不大、“机房”很
大。“机房”里旋耕机、插秧机、收割机、烘
干机、无人机等一应俱全。舒纲举等人告
诉记者，现代化农业机械是种粮大户的

“命根子”，大家都在潜心钻研农机驾驶
和维修技术，反复磨炼农用无人机航线
规划、避障和飞行作业技术，现在的种田
能手几乎都是装备运用高手。
　　“过去春耕靠水牛、黄牛，如今地面
农事靠‘铁牛’，喷施叶面肥和农药用‘飞
牛’（无人机），农业机械化大幅提高了效
率、降低了成本，‘家庭农场’种几百亩地
的情况越来越普遍。”童虎军说，“很多种
粮大户赚了钱就添置农机，除了自用，还
承包经营机播、机收、无人机植保、工厂
化育秧、粮食烘干、秸秆回收加工等社会
化服务，投入产出正在形成良性循环。”
　　湘乡市金石镇人大主席彭定根深有
感慨地对记者说，近几年湖南先后遭遇低
温阴雨、夏秋连旱等情况，加上受农资价
格上涨、疫情等因素影响，粮油生产经营
一度遇到困难。但依托国家稳定粮油价
格、强化农业基础设施建设等好政策，依

靠农业生产新技术、合作经营新模式和发
展社会化服务，粮油生产经济效益逐年好
转。如今“新农人”们发展生产的劲头越来
越大，适度规模化经营的新型粮油生产经
营主体正持续涌现。
　　在湘潭县分水乡分水村热火朝天的
冬修水利现场，村党总支书记左新军告
诉记者，村里山地多、耕地分散、劳动力
短缺，种粮成本高、收益低。近两年，村里
在湘潭市、县农业部门指导下，推行“统
一农机和技术服务、统一农资供应、统一
回收利用秸秆，农户分散经营管理受益”
合作经营模式，农民种粮积极性不断
提高。
　　左新军掰着手指给记者算了一笔
账：“三统一分”后农户育秧、农资采购、
农机租赁等负担大为减轻，加上争取项
目资金支持、秸秆回收等收益，每亩能降
低种植成本近 500 元。“生产少花冤枉

钱，农民多挣辛苦钱，我们分水村种田的
信心越来越足，今年跟企业一口气签了
1200 亩的种粮订单。”
　　“师傅，这边的地还没整平，要加快
进度！”在湘乡市梅桥镇，种粮大户陈存
新站在一处高标准农田建设施工现场
边大声呼喊。记者看到，这片 100 多亩
的田地上，旋耕机、挖掘机等设备正在
穿梭往返，平整田地、填沟平垄，把“小
田变大田”，随后还将重建水利设施，并
配套修筑机耕道。
　　“去年湘乡市对高标准农田建设给
出‘1 ：1’配套资金支持，这让我下定决
心投资。”陈存新对记者介绍他开春后的
盘算，“除了种好合作社田地，我们还要
横向拓展建设秸秆回收中心、集中育秧
中心，向下延伸搞大米精深加工提高粮
食生产附加值……只要用心经营，‘兔
年’种粮肯定有好收成！”

“ 冬 闲 人 忙 ”放 手 干
湖南新型粮油生产经营主体新春走访见闻

　　新华社哈尔滨电（记者邹大鹏、闫睿、杨轩）
隆冬时节，记者在黑龙江省佳木斯市蹲点发现，
老农区正经历“天地”之变，从依靠广袤黑土地
产粮富农，到向“华夏东极”独特旅游地标和天
气资源“淘金”，思想“破冰”让冰天雪地成为金
山银山。

从靠地吃饭到靠“天”吃饭

　　行驶在广袤的三江平原腹地，有“华夏东
极”之称的佳木斯，正是一片千里冰封景象。
开发“北大荒”建设“北大仓”，这里一直是国
家重要的商品粮基地。
　　习惯忙完春种秋收就“猫冬”的农区人，
如今不甘再浪费一季，开始靠“天”吃饭把“冷
资源”变成“热经济”。通往佳木斯市郊区的敖
其湾滑雪场的公路两侧，不时可见高耸的粮
食烘干塔和雪雕，街边农家乐里炖鸡、炖活鱼
蒸腾着香气，远处山巅的雪道上游客飘逸而
下，冰封的松花江尽收眼底。
　　“过去是怕冷，现在很多南方游客自驾或乘
高铁来找冷！” 滑雪场负责人李浩晗介绍说，
雪场有三条专业雪道，还配置了娱乐雪圈滑道，
有雪地摩托、戏雪乐园、单板公园等体验区，游
客可享受多重冰雪之旅。
　　夜幕下，佳木斯冰雪大世界宛如童话世
界，第二十届佳木斯东极之冬·三江泼雪节正
在举办，游客们泼雪逐戏，在冰滑梯上体验速
度与激情，在惟妙惟肖的雪雕前记录美好。佳
木斯市郊区委书记冯甲伟说，以往夏季来赏
大农业、品绿色食品的游客多，眼下依托独特
生态和天气资源，老农区正从“猫冬”变“忙
冬”。

借“东”风打造旅游新地标

　　东北各地都能赏冰玩雪，外地游客为啥要
来老农区？佳木斯市巧借“东”风，围绕“华夏东
极”地理资源和旅游地标，在旅游产品市场供
给侧发力，将县域旅游品牌串成“珍珠项链”打
造冬季“东极圈”。
　　接近零下 30 ℃的“东极鱼市”呵气成
霜，半人多高的大鱼直挺挺插在冰桶里，各色
江鱼层层排列，叫卖声此起彼伏，场面蔚为壮
观。在佳木斯市所辖抚远市，鱼市成了游客

“网红打卡地”。
　　“不断丰富冰雪经济产品供给，让游客从
单纯游到舒心住、幸福食和心想留。”佳木斯市
委常委、抚远市委书记何大海说，当地盛产中
国鲟鳇鱼和大马哈鱼，通过开展冬捕节等活
动，全力打造“冬季到东极吃冷水鱼”旅游 IP。
　　老农区各区县在抱团“找冷”中同频共振。在赫哲族聚居地佳木斯
市所辖同江市，“赫韵之冬”冰雪旅游文化节让游客们感受到了赫哲族
传统竞技比赛和年货大集特色文化旅游产品魅力。“我们集冰雪娱乐、
体育竞技、美食品鉴、渔猎体验和口岸特色于一体，不断赋予冰雪经济
以文化内涵。”同江市委书记张大伟说。

让“冰天雪地”变成“金山银山”

　　把地域品牌、资源品牌再加工，打造“冰雪旅游+民俗文化+体育赛
事+冰雪制造”等立体产品延长产业链，“冰天雪地”产业基因被激活。
　　 2022 年，佳木斯市落地冰雪产业项目 14 个，总投资额 17.4
亿元。在一家摩托车生产企业的厂房内，一辆辆正待出口的越野
摩托和雪地摩托正在调试。“公司每年生产越野摩托和雪地摩托
4000 余辆，全部订单销售。”总经理付春生说，目前国内对冰雪机
械产品的需求也在激增。
　　春节临近，电脑上不断蹦出的“嘀嘀”下单声、撕扯胶带的快递打
包声交织，“东极鱼市”日线上销售额达 30 万元以上，鱼产业也借冰
雪而兴。
　　在敖其湾滑雪场宽敞的雪具大厅内，佳木斯市滑雪协会会长石娜
正在完善儿童滑雪研学培训产品，她说，北京冬奥会后冰雪体育运动
不断升温，省域高铁等交通设施不断完善，当地紧邻黑龙江省亚布力
滑雪旅游区的地缘优势被释放，产品不断丰富，让更多游客选择“东游
记”，让“冰天雪地”变成“金山银山”。
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　　（上接 1 版）地处汉江之滨的石牌镇是闻名全国的“豆腐之乡”，
因为水好、豆好、工艺好，石牌豆腐味道醇厚、色泽纯正，受到市场欢
迎。上世纪末以来，一批批石牌“豆腐郎”外出闯荡，在全国 500 多
座城市以及新加坡、韩国、泰国等地扎下根来，做起豆制品生意。
　　每到春节，在外的“豆腐郎”就像候鸟一样，回到挂念已久的“老
窝”。今年返乡过年的“豆腐郎”格外多，镇上宽阔的双向四车道上，穿
梭而过的车辆都挂着全国各地的牌照。
　　“明年回家修一修老屋。”“今年努力，争取赚辆豪车。”“家里老人
年纪大了，不跟着出去帮忙了，以后赚钱全得靠自己。”……这些忙着
采买的“豆腐郎”，你一言我一语地聊了起来。
　　“90 后”的肖晓被称为新一代“豆腐郎”。“做豆腐是父辈留给我
们的谋生之道。”肖晓说，如今消费市场和 20 年前大不相同，年轻人
更喜欢新潮，豆腐要玩出花样、多开发新产品，才能受到欢迎。
　　“花样再多，不能忘本。”“豆腐郎”黄明忠则一直坚持古法工艺。
在本地做豆腐的他，往年总歇到正月十五以后才开工，今年大年初三
就忙碌起来。这几天，黄明忠的豆腐工坊里始终雾气缭绕、豆香四溢。
工人忙个不停，磨浆、煮浆、摇浆、点浆、压制……“今年过年生意蛮
好，我们每天要消耗掉 1000 多斤黄豆，从春节到现在卖了 10 多万
元。”
　　“世上三般苦，撑船打铁磨豆腐。”做豆腐时常三更睡、五更起，非
常辛苦。近些年，“豆腐郎”不断谋求生产工艺优化，减轻劳动强度，扩
大生产规模。18 岁起跟着哥哥做豆腐的鄢维斌，兴办标准化豆制品
生产企业，形成加工、销售、物流一条龙的现代企业。
　　“豆腐是石牌的招牌，全镇 9 万多人中，有八成从事豆制品及其
相关行业，有 3 万多人在外做‘豆腐郎’。每年每户能赚几十万元甚
至更多，带动周边乡镇 10 余万人外出就业。石牌豆制品制作技艺，
被纳入湖北省省级非物质文化遗产扩展项目名录。我们计划筹办石
牌的古镇豆腐文化节和豆制品展览会，一定要打响石牌豆腐‘健康、
养生、长寿’的品牌。”石牌镇商会会长周志强说。
　　近年来，石牌镇做起豆腐文章，引进豆制品食品加工企业，建成
了食品产业园。“除了鲜食豆制品，产业园主要生产豆粉、豆腐花、植
物蛋白饮品等，通过机械化提高生产效率，形成本地产业集群，带动
地方经济发展。”荆门长寿食品产业园负责人陈晓亮说。
                 新华社武汉 1 月 29 日电

　　听说 7 年多前记者蹲点的东斟灌
村，这几年吸引了几十名大学生回乡

“玩”棚。在不少农村发愁引不来、留不住
年轻人的背景下，这个位于“蔬菜之乡”
山东寿光最东端、毫无区位优势的村子
是如何做到的？记者赶去一探究竟。
　　进入东斟灌村，村头的交易市场、村
北的彩椒大棚一片忙碌。老菜农李义海
等人骑着电动三轮车拉彩椒卸到市场的
仓库里。这些彩椒将被集中装车，发往成
都、贵阳等地，部分还出口俄罗斯。
　　卖彩椒的菜农里，有个羽绒服里套
着文化衫的青涩面孔。村党支部副书记
尹成友招呼着记者：“这就是我们回乡大
学生、菜农李庚。”
　　“卖了多少？”记者跟李庚打着招呼。
　　“两车 3000 多斤，这两天价格还行，
一斤三块七，到账 13046 元。”戴着眼镜
的李庚略显腼腆，拿着手机给记者看转
账记录。
　　 1990 年出生的李庚，大学毕业后
曾在济南、潍坊经营装饰公司。2020 年
李庚回村和同学交谈中，了解到他们种
大棚都赚了钱，自己也回来了。
　　“寿光管种大棚叫‘玩’棚，我现在

‘玩’了 3 个棚，过去 3 年一年建了一个，

每个棚投资都在五六十万元。”李庚说。
　　 3 个棚能干得过来吗？面对记者的
疑问，李庚拉着记者去了 2022 年在村东
北新建的大棚。
　　记者看到，和父辈的老式大棚不一
样，棚内纯体力劳动大大减少：使用智能
手机就能控制大棚卷帘机，放风控温实
现了自动操作；配备水肥一体机，浇灌施
肥基本不用人力；大棚高大，不用弯腰就
能进入，在里面劳作也舒适。
　　“现在俺这彩椒产业发展好，对于暂
不能机器取代的劳作，已经形成了栽苗、
打杈、采摘等多支专业化队伍。”李庚指
着棚内正在劳作的李素艳等 4 位妇女
说，她们就是专门给大棚彩椒打杈的。
　　临近中午，4 人忙完。“都打完了，4
个人共 22 个小时，记上账吧。”李素艳对
李庚说。
　　一旁的尹成友说，打杈一般一小时
20 多元，她们在这家忙完还要去别家。
随着温室大棚的升级 ，村里的“棚 一
代”与“棚二代”形成了互补关系：年轻
人有知识有文化，思想解放敢于投资，
但种植经验缺乏；村内的中老年菜农思
想相对保守，但他们有丰富的种植经
验。“富余劳动力在本村内就转移了。”

　　事实上，大棚生产经营需要的技术、
土地、资金、市场等要素，在东斟灌村已
有成熟的解决办法。
　　“村党支部通过领办果菜合作社等
三个合作社，建设村头交易市场，让彩
椒不愁卖，把以上问题都给解决了。”东
斟灌村党支部书记、村委会主任李新生
说，包括李庚在内的不少大学生回乡建
设第一个大棚的部分资金都是从资金
互助合作社贷的款。
　　有了全方位支撑，东斟灌村更多年
轻人回村了。如今，东斟灌村共有 581 人
从事大棚菜生产，“ 70 后”314 人、“ 80
后”“90 后”168 人，有大学生也有退伍军
人。其中“90 后”的大学生就有 23 人。
　　五彩椒成为东斟灌村助民增收的致
富椒。现在村里每年彩椒总产量 2.2 万
吨，产值超过 1.5 亿元。东斟灌村富裕起
来后，建设了一些楼房、两层别墅，通了
暖气、天然气。村里还建设了广场、篮球
场等，文体生活日益丰富。
　　村民李义海说，现在的生活很“如
作”。记者一时没听出方言的意思。一旁的
干部插话说，“如作”就是舒适、愉快的
意思。
 （记者张志龙、陈国峰）新华社济南电

再 访 7 年 前 蹲 过 点 的 村 庄

  ▲ 1 月 29 日，贵州黔南州平塘县平舟镇京舟村农民在劳作。时下，全国各地农民积极
投入农业生产之中，一派人勤春早的忙碌景象。         新华社发（肖伟摄）人勤春早劳作忙

　　新春时节，太行山
里年味浓。在河北省邯
郸市涉县王金庄，小米、
花椒、核桃等梯田特产
也销量可观。
　　王金庄位于涉县旱
作石堰梯田系统的核心
区，为雨养农业系统。当
地气候干旱，千百年来，
百姓在石厚土薄的石灰
岩上凿石垒堰、兴修水
利、耕种劳作。
　　 2014 年，“涉县旱
作石堰梯田系统”被认
定为“中国重要农业文
化 遗 产 ”。2 0 2 2 年 5
月，这一梯田系统被列
入由联合国粮农组织负
责管理的全球重要农业
文化遗产系统名录。
　　梯田下的村庄里，
王虎林一家忙着将刚刚
磨好的梯田小米打包、
装箱、贴单，通过快递发
往全国各地。
　　王虎林是位“电商
达人”，日均发送 100
多 件 包 裹 ，高 峰 时 有
3000 多件。“我们太行
梯田上种的谷子，煮出
来的饭软糯香甜。梯田
小米端上城市人的餐
桌，很多是多年的老顾
客。”
　　独特的梯田文化、
古朴的生活方式让王虎
林“吸粉”。梯田小米搭
上了互联网的快车，销
售量逐年上升，2021

年突破 10 万斤。当地已经有 300 余户
村民与王虎林签订梯田小米合作协议。
　　近年来，涉县加大对王金庄旱作梯
田的保护开发，通过完善基础设施，成立
涉县旱作梯田保护和利用协会，设立梯
田展馆、种子银行等方式发展全域旅游，
带动梯田特色产业发展。
　　“随着农民保护意识增强，这几年梯
田的复耕面积大大提高。”从事梯田保护
传承工作 10 余年的涉县农业专家贺献
林说。
　　越来越多的年轻人也返乡创业，涌
现了一批电商网红，他们传播梯田文化，
销售特色农副产品。
　　向上看层层堰，向下看米粮川。如今
的太行梯田已经从昔日的“石旮旯”变成
了群众的致富田。 （记者白明山）
        据新华社石家庄电
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 　新华社重庆 1 月 28 日电（记者周
思宇、陶冶）冬日三峡薄雾缭绕，行走在
地处三峡库区腹地的重庆市奉节县，一
片片脐橙林夹岸而生。迎来丰收季，黄澄
澄的果子挂满枝头。
　　奉节是全球 8 大脐橙主产区之一，
脐橙种植历史可溯源至汉代。诗人杜甫
移居夔州（今奉节）时曾为之作诗：“园甘
长成时，三寸如黄金。”早年间，奉节脐橙
虽品质上乘，却因销售渠道单一没能带
动百姓致富。
　　今年 70 岁的果农余都香种了快 50
年的脐橙，他回忆道：“以前都是商人来
奉节收购，老百姓哪懂销售，价格一直卖
不起来。”后来，余都香咬牙借了一笔钱，
租来 4 辆卡车把村里几十吨脐橙带去
成都，没想到亏得血本无归。
　　如何开辟脐橙与消费者之间的“直
通车”？奉节将目光投向互联网电商。

“2013 年我们出台电商奖励政策，2016
年开始推广直播，目前卖脐橙的网店已
有近 2000 家。”奉节县脐橙产业发展中
心工作人员袁敏荣介绍，近年来奉节脐
橙电商销售稳步发展，物流便捷度也不
断提升。
　　“村民们参与电商的积极性很高，在
永乐镇江南村 1 社，70 户人家有 68 户
都在网上卖脐橙，最多的一年要卖 30
多万元。”袁敏荣说，有的村子由于脐橙
产业发展得好、电商普及率也高，吸引了
10 余家快递公司直接在村里设点，为果
农们提供上门服务。
　　余都香今年收获了近 3 万斤脐橙，
正值销售黄金期，他忙着给顾客包装发
货，一天能卖出 1000 多斤。他告诉记
者：“快递很方便，把装好的脐橙放在路
边，快递员就会上门来收，很快鲜果就能
送到顾客手中。”

　　电商模式不仅解决了流通和售卖
难题，更提高了脐橙的“身价”。果农们
给记者算了一笔账：优级脐橙收购价约
每斤 2.3 元，而自己卖平均每斤价格能
达到 3.2 元。“没有经销商在中间加价，
农民和消费者都能得到实惠。”余 都
香说。
　　奉节县商务委员会主任李晓霞介
绍，除了农户自己售卖，政府还大力推广

“电商企业+脐橙基地+农户”合作模式，
鼓励企业与脐橙种植基地或专业合作社
建立稳定产销关系，让“互联网+脐橙”
更加高效。
　　在中国三峡柑橘（奉节脐橙）交易中
心，一辆辆满载着脐橙的货车不断驶入，
这些脐橙刚从农户家采摘下来，随后将
进行清洗、分选、包装工序。“作为集约化
供应链，中心将缺乏销售渠道的农户整
合起来，收购脐橙供应给电商企业、商超

和农贸市场，目前年销量 2 至 4 万吨。”
厂区管理杨刚说。
　　“交易中心二楼公共区域有将近
500 平方米，我们将它打造成‘共享直播
间’和‘共享办公室’，为‘新农人’提供免
费服务，让直播带货更加便捷。”杨刚介
绍，“共享直播间”投用后，已有几十位主
播入驻开展直播业务。
　　奉节脐橙作为当地特色农产品，串
起了推动乡村振兴的“甜蜜产业”。据了
解，目前全县脐橙面积稳定在 37 万亩，
综合产值超 38 亿元，带动 30 万户橙农
致富，造就了 10 个产业“亿元村”。
　　“去年奉节到重庆的高铁通车了，立
足本地优势旅游资源，我们还要将旅游
业和脐橙产业结合得更紧密。”袁敏荣表
示，奉节正着力打造特色采摘体验线路，
未来将进一步延伸脐橙精深加工链条，
探索脐橙的更多可能。

重庆奉节：农旅电商助力，一颗脐橙串起“甜蜜产业”


