
本报记者吉玲、莫鑫

　　曾祥博习惯称他技工学校的学生为“孩子”。其
实，他自己也才24岁，在很多人眼中也是个孩子。
  曾祥博个子不高，在粤港澳大湾区企业生产一
线参观学习过程中，好奇心和求知欲让他本来就明
亮的大眼睛，看起来显得更大了。
　　和曾祥博同行的，是 12月中旬在广州举行的中
华人民共和国第一届职业技能大赛上取得优异成绩
的选手。他们大都不过十八九岁，一个个身材瘦削，
戴着厚厚的镜片，有些脸上还冒着青春痘。
　　曾祥博除了交流技工学校孩子们以后就业和入
企的成长通道外，鲜少提及自己曾是第 45届世界技能
大赛中的冠军选手，并在今年全国第一届技能大赛中，
作为教练，带领广东队夺得工业机械项目的金牌，并有
第 20届全国青年岗位能手等各种荣誉加身。
　　他自嘲：“初中毕业后，成绩差，只上了一个技
校。用广东话说，那就是‘箩底橙’，大浪淘沙后剩下
的最差的。”
  在技工院校里，绝大多数学生都像曾祥博这样，
他们来自农村，家庭条件一般，属于初中班级里的文
化课差等生。
　　党中央、国务院高度重视技能人才和技能人才
工作。习近平总书记多次作出重要指示批示，强调指
出“工业强国都是技师技工的大国，我们要有很强的
技术工人队伍”“作为一个制造业大国，我们的人才
基础应该是技工”。而目前我国技工学校接近 2400
所，在校生 360万，每年有 100万的技校毕业生进入
产业工人和技术工人队伍。大力发展技工教育也被
列入“十四五”重点工作，党的十九届五中全会特别
强调要在“十四五”时期加强创新型、应用型、技能型
人才的培养。
  在广州举办的全国第一届技能大赛，就是国家
重视技能人才的一项重大举措。这给技工院校的学
生提供了追梦的舞台，使越来越多像曾祥博这样曾
不被看好的“箩底橙”，走上了技能成才、技能报国的
道路。

因技能而“逆袭”

　　因为获得世界技能大赛冠军，曾祥博今年的身
份由广东省机械技师学院的学生变成留校任教的老
师，并享受副教授待遇。他还获得了近百万元的现金
奖励，身揣广东省人才优粤卡，可以开车不限行，坐飞
机进 VIP休息室，有时还可以获得免费升舱服务。
　　曾祥博不避讳揭自己的“老底”———“上技校前，
我语数外都很差，数学相对好一点，但也只是及格水
平，英语成绩基本上是个位数。”
　　曾祥博出生在广东省阳江市的一个农村家庭，
父母文化程度不高，常在外务工。初中前，他是跟着
爷爷奶奶长大的。
　　没有课业压力，整天蹦蹦跳跳玩闹，夏天约小伙伴
偷偷跑到河里游泳。除了成绩差，曾祥博“被放养”的童
年是开心的。爸爸为了“治治”他的调皮好动，将他送到
当地的一个武术名师门下，免费学习醒狮和武术。
　　对文化课程不感兴趣的曾祥博，在这里找到了

激情。从扎马步开始，打拳、狮头、狮尾，还有敲锣打
鼓，曾祥博越学越来劲，也学得很努力。师傅每年会
带着他们去参加演出，每次表演完，曾祥博挣得的零
花钱“够花一年”。
　　“有技能就能养活自己！”学技的种子在曾祥博
的心里开始生根发芽。
  2012年初中毕业后，曾祥博坚定要去技校学一
门技术。父母和身边人都很务实，不迷恋学历，觉得
学一种技能挺好，也都支持他。
　　那年夏天，曾祥博和好朋友相约一起去当地一
所技校了解专业。当看到老师在电脑里输入了几个
代码，旁边的设备就开始动起来，一个个精美的零件
经过传送带输送出来，曾祥博被深深吸引，决定将数
控加工选为自己的专业。
　　适合的才是最好的。在广东省机械技师学院的
几年学习时光，曾祥博感叹：“真真正正度过了人生
中最美好的青春岁月！”
　　2013年，学校数控集训班开始海选，曾祥博顺利
入选，并由此开启了他以赛促学的高效率成长通道。
从2014年到2019年，他累计参加省级以上的大赛总
共15场，获得8个第一、5个第二的成绩。
　　因为喜欢，以前对文化课提不起兴趣的曾祥博，
在技校爆发出巨大能量。在每个阶段，他都给自己制
定小目标，全身心投入技能学习。一度为了适应左手
对计算器的熟练程度，他晚上睡觉的时候都将计算
器拿在手上练习。他的技能，在一次次高强度的集训
练习中突飞猛进。
　　去年，曾祥博在俄罗斯喀山获得第45届世界技
能大赛制造团队挑战赛的冠军。领过金牌后，曾祥博

“开心得两个小时嘴巴笑着没合过”。
　　但晚上回到酒店，躺在黑暗中，曾祥博眼泪止不
住地流，触碰到右手无名指无法伸直的第一关节，疼
痛的记忆再度袭上曾祥博的心头。
  原来，在参加第44届世界技能大赛广东省选拔赛
的前三天，他搬运工具时，不小心把手弄伤了，虽然伤
口大，但为了不影响比赛，简单缝了五针后他就忍痛
参赛了。他参赛的综合机械自动化项目因需要手指
操控机械，脏活累活多，铁屑和血沾满了桌子。
  赛后去医院检查时，医生发现他右手无名指第
一关节肌腱断裂并已萎缩。即便动了手术，他的右手
无名指第一关节也无法再伸直了。

热爱铸就“匠心”

　　曾祥博将自己取得的成绩归因于“发自内心喜
欢机械制造”。在本届全国技能大赛上，取得优秀成
绩的选手，无不对自己所选项目发自内心地热爱。
　　来自湖南娄底农村的刘思雨，是广东省技师学
院一名19岁的学生，在本次全国技能大赛物联网技
术（国赛项目）中获得冠军。
  国赛项目，没有年龄限制，所有行业内的高手都
能参加。你为什么能胜出？面对新华每日电讯记者的
提问，刘思雨极其平静地说：“我就是喜欢这个专业。”
　　刘思雨是一个极有主见的人，他学的计算机网络
专业是自己挑的，走技能这条路也是自己选的。和很多
人一样，刘思雨的爸妈常年在外务工，鲜有时间辅导他
做功课。即便如此，刘思雨的父母也竭尽所能为他提供
最好的教育条件——— 将他送到县里的初中读书。

  刘思雨初中时的成绩不算很差，但 2017年初中
毕业时，分数还是没有达到县里较好高中的录取线。
父母建议刘思雨上普高，想着能多学点文化知识，但
刘思雨认为，“与其上一个普高，考上一个一般的大
学，还不如学得一门技术实在。”
　　广东中山的 19 岁姑娘梁海欣，是本届全国技
能大赛糖艺西点制作项目的铜牌获得者，并入选第
46届世赛选手的选拔赛。
  “我学的是环保类的专业，糖艺只是我的兴趣爱
好，是参加社团活动的时候渐渐喜欢起来的，因为喜
欢所以就一直坚持下来，走到今天。”这份单纯的热
爱，支持着梁海欣从学校的选拔赛一路过关斩将，
直至踏上全国技能大赛的领奖台，而这个年轻姑娘
一路上击败的都是清一色的专业选手。
　　“这一年对我而言变化太大了。我怎么一下子
就这么优秀了？我还没准备好接受这么优秀的自己
呢。”梁海欣调皮地说。事实上，这一年，梁海欣过得
很艰辛。因为要参加比赛，她都没怎么回过家，放假
也一直在学校里训练。

收起奖牌，扬帆起航

　　曾祥博、刘思雨这些世赛、国赛选手受到粤港
澳大湾区各地政府、企业的盛情邀约。佛山市向到
访的 10 余位国赛选手赠送“佛山市高层次人才服
务专区 VIP卡”，以表达对技能人才的高规格礼遇。
　　面对鲜花和掌声，这群年纪轻轻的技能选手却
出奇理性。“金牌无非就是为以后找工作积攒了一
些优势，企业看重的是成长性，假如没有实力持续
证明自己，肯定会 out（出局）啊。”
　　刘思雨获得金牌的当晚，兴奋地将奖牌放在枕
头下面枕着睡。第二天早上一起来，他将金牌收到
书包里。他希望继续学好专业知识，“毕业后能去一
个好一点的企业，薪水高一点”。
　　“比赛拿得金牌，也只是说明你在这个专业中
部分领域比较优秀，我们要学习的还有很多很多。”
曾祥博说，技能比赛带给他们更多的是看到自身的
不足，以及今后如何才能做得更好。
　　曾祥博计划当一名好老师，把技能传授给更多
学生，同时还要学习理论知识，提升自己。
　　“你们是博士还是研究生团队？”
　　 12月 16日，大族激光智能装备集团总工程师
陈根余从研发办公室被拉出来为前来参观的国赛
选手做讲解时一开口就这样问。接待以技工院校学
生为主的访问团，对陈根余来说是头一次。但曾祥
博等在参观生产一线时提出的问题，让陈根余不停
夸赞：“小伙子们，不错，懂行。”
　　接待完国赛选手参观后，陈根余悄悄伸出手上
的老茧给新华每日电讯记者看，“这是以前我在老
家干农活时留下的，这群孩子让我想起自己。”原
来，陈根余 30岁前一直在家务农，后来有机会到大
学深造，从生产一线开始，他凭借过硬的先进技术
在制造业钻研打拼了 25年。
　　“年轻就是资本，学历不是问题。只要心怀理想，
脚踏实地钻研技术，就一定会出大成果的，我很看好
他们。”从一名农夫成长为首席科学家的陈根余说。

“技”成中国制造的青春匠心
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本报记者黄海波

　　 2 月的口罩，3 月的额温枪，4 月的熔喷布，5
月的头盔，6 月的自行车…… 2020 年，爆单产品此
起彼伏。
　　疫情催火了很多行业，也摧毁了很多行业。由于
口罩长时间“霸占”女人的脸，全球口红销量一度下
跌。不需要化妆的疫情期，真成了美妆行业的寒冬？
　　“太不了解女人了！”江期胜短发、精干，笑起来
一脸灿烂，“口红可以不抹，眼影不能不画呀？你不知
道我们的眼影刷卖得有多火。”
　　只做化妆刷的魅丝蔻，今年卖出了 4.5 亿元，同
比增加 30%。每天近 20 万支小刷子，源源不断地流
向 65个国家和地区，连起来长达 50公里。
　　魅丝蔻总部位于江西南昌青山湖区，这位行
业“单打冠军”已然成为这里的新名片：国内化妆
刷销量前十排行榜上，魅丝蔻及其旗下品牌占据
前五。
　　“10年后，全球每10支化妆刷，7支是魅丝蔻旗下
品牌，另外3支由魅丝蔻代工。”这位掌舵者对未来充
满期待，“产值过百亿元才考虑多元化战略，在此之
前，踏踏实实只做一把刷子”。

“刷”出新高度

　　曾有人算过，一个指甲盖大概 1 平方厘米，10
个指甲盖就是 10平方厘米。做一次美甲按 200元计
算，每平方米就是 20万元，堪比北上广学区房。
　　疫情让美妆行业出现分化。公开资料显示，今年
2月，指甲油品类同比增长了179%。
　　化妆刷也属于利好阵营。根据天眼查的统计，我
国目前有超过2.1万家化妆刷企业。其中今年新增
6400多家，同比增长33%。
  如果没有疫情，徐欢乐此刻应该坐在英国一所
大学的教室里听课，而不是像现在这样，每天4个小
时坐在直播间，教“粉丝”如何化妆。
　　“8个月前第一次上播，紧张到后背湿透。”小徐
刚从直播间出来，脸上粉底还未褪去，两道眉毛整齐
锋利，衬托五官更加立体。
　　镜头那边，多数是二十五六岁的年轻女孩。徐欢
乐坚持认为，直播这个行当，产品才是第一位，其次
才是看脸。
　　“老男人”江期胜不这么认为，“女粉丝就爱看小
鲜肉在直播间化妆”，公司将来请代言人，得照着王
一博这样的来找。
　　“女性对美的追求和年纪无关，只要有时间，她
们其实都愿意腾出手来化妆。”徐欢乐说，“我妈从来

都不化妆，突然有一天说，她也想要一套化妆刷。”
　　母亲还会向邻居炫耀，“我儿子现在是主播”。一
支小小的化妆刷，成了年轻人在疫情下的庇护所。
　　一支化妆刷，由刷毛、口管，刷杆三部分构成，制
作过程历经筛毛、称毛、梳毛、墩毛、喷码等数十道工
序，历时一个月以上。加上前端的原料加工，后端的
销售物流，背后是一条长长的产业链。上面的每一个
节点，都形成了产业。
　　“目前给我们做配套的企业有上千家，涉及 2 万
人就业。”江期胜说，仅在河北沧州，八成以上的刷杆
厂为魅丝蔻供货。
　　化妆刷也经历过产业转移。从日本到韩国，再到
距离日韩较近的天津，进而辐射河北、河南。
  江期胜保守估计，化妆刷及周边产品的全球市
场规模至少在150亿元。今年魅丝蔻之所以“逆势”上
扬，除了疫情助推，主要得益于前几年的转型。

连续“砍”两刀

　　江期胜的老家在江西九江，最小的妹妹是位“95
后”。
　　“她已经不愿和我玩了，还说‘老人家，你最帅的
时候，就剩下买单的那一刻’。”江期胜笑着说，“化妆
刷是卖给年轻人的，我们就得去了解‘ 95 后’，甚至
‘ 05后’到底需要什么。”

　　魅丝蔻总部的高管照片墙上，1986 年出生的江
期胜，拉高了管理层平均年龄。这个 12人团队，平均
只有 28岁。
　　掌舵年轻人为主的公司，江期胜认为最大的挑
战，就是自己能否把握方向感。不过从过往两次转型
来看，他都“赌”对了。
　　 2010年夏天，南下深圳创业不顺的江期胜回到
南昌，做起电商生意。在南昌城乡接合部的洪城大市
场，他带着员工，挨家挨户推广电商业务。
　　市场里的商贩，给这位创业者上了生动的一课。
　　有一次去市场进货，无意间走到卖拉链头的区
域，看到堆成小山的拉链头，江期胜觉得生意肯定差
不了，于是凑过去问商铺老板，有没有考虑过电子
商务。
　　对方问，你现在在卖什么？
　　江期胜颇为骄傲地回答，什么都卖。
　　“你这小伙子不懂了吧，什么都卖，肯定什么都
卖不了。”江期胜回忆说，自己思考了一晚上，先是不
服气，后来越想越有道理。
　　当时，他的公司经营着广州的彩妆、南昌本地的
文化衫、义乌的圣诞用品、华强北的数码周边，还有
一款咳嗽药。相比之下，一个月只卖一两千元的化妆
刷，才是货架上最不起眼的家伙。
　　也不知道谁留谁不留，就挨个排除。首先排除了
数码产品，没有核心竞争力；药也不能卖了，出了事，
后果想都不敢想；文化衫附加值低，更不喜欢市场里
有些经营户，戴根大金链子，啃着父辈的老本……最
后只剩下彩妆和化妆刷。
　　“只做刷子和彩妆，老外一看我们的店铺，会觉
得很专业，过来询价的慢慢多了起来。”谈及这次转
型，江期胜至今津津乐道。
　　借助电商平台，魅丝蔻销售额迅速突破 7000万
元。不过，彩妆的规模越来越大，化妆刷的份额越来
越小。
　　他又下决心砍掉彩妆，专注做一把刷子。这次，
包括弟弟江期利在内的股东意见更大。
　　“我已经晓之以理动之以情了，如果不砍，我就
把你们砍掉。”江期胜也撂下狠话。
　　他坚持认为，企业发展要和现有人力物力匹配。
彩妆销售额虽大，但专业性更强，还是要找到自己最
熟悉的领域。

国运的受益者

　　即便是一把化妆刷，也隐含着制造业转型升级
的“密码”。日韩转移了制造能力，留下了高端品牌。
魅丝蔻等国内厂家，正在从制造向智造迈进，努力向

微笑曲线两端跨越。
　　年轻的江亚玲，已经是魅丝蔻墩毛工艺的大师
了。她的拿捏，关系到刷头能否构成贴合脸部的最
佳曲面。
　　“我们有一批了不起的匠人，保证了产品品
质。”江期利颇为自信地说，“魅丝蔻高端产品的用
料，一点不比白凤堂的差。”
　　不久之前，一位来公司参观的女性客户还向江
期利“抱怨”：好不容易买了一套魅丝蔻的化妆刷，
结果被老公觊觎，原来他发现刷柄用的是紫檀，可
以拿去做手串。
　　魅丝蔻是 Miss Queen 的音译。大多数来自农
村的“80 后”，上的第一堂英文课，应该是李雷和韩
梅梅，还有那位 Miss Gao。
　　熟悉的 Miss，以及让品牌更显高端的 Queen，
江期胜就这样给企业起了名字。有意思的是，几年
之后，通过英国的经销商，魅丝蔻送到了英国王室
成员的手中。
　　 2014 年，魅丝蔻销售额破亿元，但此后两年，
业绩一直未有大的突破。江期胜内心焦虑，2017 年
前后，他果断启动多品牌战略，陆续创建或收购蓝
蒂丝、引领美、诗莎娜、颜禧堂等品牌，覆盖更广泛
的定价区间。
　　集团内部重新整合管理资源，负责魅丝蔻品牌
运营的江期利，和负责蓝蒂丝品牌运营的郑显锋，
形成内部竞争。
　　两个品牌各自成立研发中心，各自掌控生产企
业，各自布局销售渠道。内部良性竞争恰是老板乐
见的。
　　“加多宝和王老吉掐得多凶，按理说，老大老
二忙着打架，作为老三的和其正应该有机会做
大。恰恰相反，老大老二越打越大，和其正的日子
却越来越难。”他如此解释多品牌战略的价值。
　　公开数据显示，在多品牌战略之前，魅丝蔻单
一品牌的市场占有率不到 40%，如今各个品牌加
起来，占有率超过了 60%。
　　过去 10 年，我国涌现出了一批像魅丝蔻这样
的新兴品牌制造商，借助电商渠道，不断提升制造
能力。和传统商业相比，这些带着电商基因的企业，
发展速度往往是呈几何式的。
　　距离青山湖区 30公里的赣江新区，总投资 20亿
元的魅丝蔻数字经济产业园已经落地。当地主管部门
希望，魅丝蔻入驻之后，能把天津、河北、河南、深圳等
地的化妆刷企业吸引过去，快速形成产业生态。
　　对魅丝蔻来说，数字化是达成未来 10 年目标
的重要支点。“我是互联网经济的受益者，更是国运
的受益者。”江期胜感慨地说。

“刷”出创新创业的青春力量

▲江期胜(左)在直播间推荐产品。受访者供图

■江期胜

  魅丝蔻集团董

事长，10 年专注做一把

化妆刷，让企业成为细

分领域的“单打冠军”

  其创业经历和专注

精神，擦亮了“85 后”企

业家的底色

  国内化妆刷销量
前十排行榜上，魅丝
蔻及其旗下品牌占
据前五。江期胜对此
满足，“10 年后，全
球每 10 支化妆刷，7
支是魅丝蔻旗下品
牌，另外 3 支由魅丝
蔻代工。”

  即便是一把化妆
刷，也隐含着制造业
转型升级的“密码”。

日韩转移了制造能
力 ，留下了高端品
牌。魅丝蔻等正在从
制造向智造迈进，努
力向微笑曲线两端
跨越
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