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从“饿死不做生意”到“买全球卖全球”
河南搭建空中、陆上、网上三条“丝绸之路”，巧把“农妆”换“彩妆”

▲ 7 月 24 日，顾客在河南省郑州市中大门保税直购中心购物。 本报记者冯大鹏摄

本报记者孙志平、林嵬

“重阳人民有志气，饿死也不做生意。”1988年，
因为办企业赔钱，位于豫西伏牛山深处的西峡县重
阳镇党委负责人在干群大会上撂出一句赌气话。

重阳镇芦沟村 78 岁的老农王建国回忆说：
“当时我七分赞成三分反对。七分赞成是因为咱
农民搞好农业，国家做生意搞流通，没有中间商，
这样多好；三分反对是因为无论怎样，也不能饿
死人。现在看来，‘饿死也不做生意’，这话百分之
百是错的。”

景毅是河南省商水县一家纺织厂的负责人，
主要生产、出口朝拜巾。2017 年，他在跨境电商
平台上开了网店，卖了 300 万美元的货，从撮合
交易到通关、结汇、退税等“一键通”。

“买了荷兰奶粉、韩国补水面膜和眼霜。”在
郑州中大门保税直购中心，市民马喜林用微信完
成支付后等了两三分钟，就拿到了通关的商品。

2014 年 5 月 10 日，习近平总书记到河南保
税物流中心考察郑州跨境贸易电子商务服务试
点项目后，对郑州跨境电商提出“买全球、卖全
球”的殷切希望。经历 40 年改革开放洗礼和市场
经济的锤炼，如今，古老的中原已成内陆对外开
放高地，“农妆”换“彩妆”，通过搭建空中、陆上、网
上三条“丝绸之路”，越走越出彩。

从“土房草房”到“香菇华尔街”

王义娇如今在重阳镇运营一个香菇加工产
业园区。30 年间，这位年轻时就被称为“王大胆”

的“山嫂”，演绎了从进城创富到回乡创业的传
奇。

“1988 年，我才结婚，只 22 岁。我妈到镇里
开会，一回来就急着告诉我：‘上面不让去做生意，
怕耽误农业生产。’”“可我与丈夫商量好了，利用
他的特长，去县城开汽配门市。”

有人劝她：“做生意多丑啊，没见半川村的柴
老支书卖莲菜，都用草帽遮着脸。”“重阳太小，想
卖个菜都没人要，在家种地，只能填饱肚子。”王
义娇说。

在王义娇进城的同时，离重阳不远的蛇尾乡
的一些农民跑到福建去学种香菇，这一闯，带出
一个年产值 20 亿元的大产业。

“七十二步蛇尾街，土房草房一大半。”如今
蛇尾乡已改名双龙镇，拥有全国最大的香菇交易

市场，被称为“香菇华尔街”，带动西峡每年出口
创汇 6 亿多美元。

一个三角形的真空包装袋，里面装四五颗脆
化香菇。手里拿着一袋香菇零食，西峡百菌园公
司负责人晋东亮一脸自豪，“一袋 10 克菇，要卖 4
块 2，同类食品中销量全国第一”。

1991 年，晋东亮用卖耕牛换来的 500 元钱当
本儿，在蛇尾乡当起了“菇贩子”。从一辆自行车
驮 200 多斤到用 20 吨的集装箱出口，生意越做
越大；但谈起自己的“外贸第一单”，晋东亮忍俊
不禁。“1996 年，一位马来西亚菇商带 3 万美元
现金找我买香菇，可全镇都没人见过美元。我跑
到县里的中国银行，他们也没摸过美元。存款时，
银行的人把每张美元的序号抄下，一共抄了几大
页信纸，以便有问题随时来找我。”

如今的晋东亮对外与十来个国家的客商保
持着贸易联系，对内则打造了一个拥有 110 多家
网店的电商平台。“我准备投 5000 万元，再建一
条先进的脆化香菇生产线，争当行业领跑者。”

“收碎铜碎铝～收碎铜碎铝。”1984 年，才 17
岁的河南省长葛市大周镇赵庄村人薛营安加入
了村里“收破烂”的队伍。骑一辆自行车，带一个
麻袋一杆秤，最远骑行 100 多公里。“头两天，我
两手空空，因为胆小脸皮薄，吆喝不出口；第三
天，我找了个没人的地方，放开嗓子喊了半晌‘收
碎铜碎铝’，当我第一次当着人吆喝出来时，脸都
涨红了。”

“九岗加八洼，旱涝都害怕。”由于农业生产
条件恶劣，大周人从 20世纪 80 年代起就“组团”
外出收废旧金属。30 多年间，由简单收卖、粗放
加工、精深加工到先进制造，“破烂王”已变身为
江北最大再生金属产业基地、国家“城市矿产”示
范基地。全镇拥有大小企业 1000 余家，年税收超
1 0 亿元。2 0 1 5 年以来，大周对标“中国制造
2025”发展目标，建设占地 35 平方公里的中德再
生金属生态城，目前已有 5 个国际合作项目落
地，被确定为国家中德中小企业合作示范区。

河南省南阳市政协主席刘朝瑞是从乡干部
一步步成长起来的，经历了改革开放 40 年全过

程。他说，作为中国最典型的农业、农民大省，河
南改革开放最大的获得感就是广大农民的思想
解放和观念革新。回头再看，这 40 年的一个主旋
律就是带领广大农民追求美好生活，融入世界格
局。思想活了、眼界开了的广大农民，又以非凡的
智慧和勇气，创造出一个个“鸡毛上天”的经济奇
迹。

从“工业大跃进”到高端产业链

“在计划经济下，我们不出去做生意，够个温
饱就行。”多年后，有人询问“饿死也不做生意”口
号的由来，这位放牛娃出身的乡镇干部道出了心
声。

“这句话出来后，引发思想解放大讨论。我哥
当时是副乡长，成天为发展乡镇企业、改变形象
奔忙。”重阳镇干部蒋凤琴回忆说。在镇里的扶持
下，重阳镇雨后春笋般“长”出了几十家电线、开
关等电料生产企业。红火几年后，由于质量、标准
不达标又纷纷倒掉了。

1992 年党的十四大明确提出建立社会主义
市场经济体制，中原大地春潮涌动。由于求富、求
快心切，河南也曾走过一些弯路：接连冒出“巩义
伪劣电线案”“周口假药案”“假棉花毒大米”等震
动全国的案件。还有的地方脱离实际，搞“工业大
跃进”“数字造假”。“千村创千万(元产值)，乡乡超
亿元(产值)，增速四十五(年增速为 45%)，六年翻
三番”。这是 20 世纪 90 年代安阳市实施的发展
乡镇企业“千村千万”工程中喊出的口号，结果经
济没发展上去，反而背上了沉重的债务包袱。

“市场经济是信用经济、是协作经济、是创新
经济。”“科学发展才是真道理。”由两眼一抹黑、
一哄而起到认识把握市场经济规律，河南的干部
群众在挫折和教训中不断提升。进入新世纪以
来，一场加快转变发展方式的“中原突围”全面拉
开。这场“突围战”，不再仅仅是 GDP 的增长，而
是把速度与质量、增长与效益、内需与外需、发展
与民生、经济与环境等，都纳入了战略大视野。

车间一尘不染，流水线整齐划一，年轻员工

身着白色工服，专心工作。经过 500 多道工序
后，一部包装完好的苹果手机下线。“全球超一
半的苹果手机都产自这里。”郑州航空港经济
综合实验区负责人说。“我们还吸引了 182 家
智能终端企业签约入驻，2017 年生产各类手
机 2 . 99 亿部，占全球出货量的七分之一。”郑
州智能终端产业园区只是产值已突破万亿元
的河南装备制造业的一个缩影，却是河南几经
波折后融入全球高端产业链的见证。

Jason是外国游客对 51 岁的开封三轮车夫
许世杰的昵称，因为他能用流利的英语，讲解开
封的历史掌故和风土人情，还提供找宾馆、订车
票等服务。每服务一名外国游客，他就用英文详
细记录过程中的趣事。这些年，他攒下了厚厚 6
大本英文日记，记下的外国游客有 700 多名。
“没有你精彩的讲解，旅游不会这么美好。你不
但是中国的骄傲，也是世界的骄傲。”一对澳大
利亚夫妇在日记本上留言。是什么力量让这位
高中没毕业的下岗工人坚持自学英语呢？许世
杰说：“主要觉得学好英语能帮助别人。”

市场经济大潮初起时，有人担心河南传统
文化太深厚，负重难行；也有人发“邯郸学步”
之忧，怕丢掉历史文化传承。然而，经过了 40
年相生共融，市场经济这棵巨树，已深植中原
沃土，并源源不断地从传统文化中汲取养分。

被称为“农民工司令”的张全收，在公共场
合，总不忘为自己做“广告”：“我的电话是
138XXXXXXXX，如果农民工兄弟要找工作，
请直接打，我 24 小时开机。”张全收 1993 年由
河南赴深圳打工，后来成立了一家人力资源开
发公司，将松散的农民工组织起来，培训、组
编，形成团队。若暂时找不到工作岗位，农民工
可免费吃住在培训基地，还照样拿工资。自
1999 年至今，张全收帮农民工就业达 200 多万
人次，带来 100 多亿元的劳务收入。

“职工都要会背‘弟子规’”，这是国内汽车
排气管龙头企业——— 西峡排气管公司的铁规
矩。每天晨会，“弟子规”接龙、谈践行感受是
1700 多名职工的必修课。西排公司董事长程武

超说：“打造一流企业，得有一流产品；生产一
流产品，得塑造一流的人。”通过将优秀传统文
化植入企业管理，诚信忠孝已成为企业品牌的
一部分和职工的自觉追求。最让程武超自豪的
不是利润增长，而是广场舞大妈的“点赞”。一
天，他在广场散步，听到大妈们议论：“找媳妇
就找西排的闺女，个个孝顺。”

打造“确山琴师”，服务郑欧班列

走进河南省确山县竹沟镇提琴产业园，各
种木料香气弥散中偶尔传来一段琴声。全球
80% 的提琴产自中国，中高档琴 70% 出自确山
人之手。20世纪 80 年代，一个偶然机会，北京
一家提琴厂从确山招收几十名农民工，老乡带
老乡，确山人由此踏进西洋乐器的世界，而“确
山琴师”也成为一个闪亮的品牌。为吸引“确山
琴师”回乡创业，把产业做大做强，确山打造了
600 亩的提琴产业园，标准化厂房、车间、配套
用房可免费使用 3 年。

“不管是阿尔卑斯山的云杉、奥地利的琴
弦，还是法国奥布特的琴码，都能进得来，产品
也能出得去。”在用国际商务眼光审视完竹沟
的条件后，王金堂带头把企业从北京迁回老
家。16 岁那年，他揣上一袋麦子换来的车票到
北京闯荡，归来已年近半百。他将儿子留在北
京读提琴制作专业，还要送他到提琴故乡意大
利深造，为的是让竹沟飘出的琴声更美好。

河南是中国农民工输出第一大省。随着中
原崛起步伐加快，2011 年，首次出现省内转移
安置农村劳动力人数超过省外输出人数。2017
年，省内转移安置达 1762 万人，超出省外输出
人数 585 万人。吸引打工人口持续回流的，是借
助抓改革、扩开放而不断增强的发展活力。

11 匹来自法国的小矮马搭乘卢森堡货航
的飞机，历经 10 余小时的空中“旅行”，抵达郑
州机场。随后，这批小矮马通过陆运前往武汉，
进入马术俱乐部，这是郑州搭建的“空中丝绸之
路”上的新景观。目前郑州机场已开通全货机国
际航线 29 条，每天都有超过 100 架国际货运包
机起降，基本形成横跨欧亚美三大经济区、覆盖
全球主要经济体的航线网络。2017 年，郑州机
场货邮吞吐量突破 50 万吨，跻身全球机场 50

强。郑州，一座航空大都市正在崛起。
2017 年 5 月 6 日，随着汽笛声响起，来自

英国、法国和意大利的 8 架轻型飞机乘坐郑欧
班列离开郑州国际陆港，驶向德国汉堡。据了
解，参加完郑州航展后，大部分欧洲飞行表演
队要赶回去参加 5 月底开始的欧洲表演季，而
将飞机海运回国，至少要一个月时间，搭乘郑
欧班列，只需 17 天。2013 年开行以来，郑欧班
列累计开行总量突破 1000 班，实现每周“去八
(班)回八(班)”，货源地遍布欧亚 24 个国家
121个城市，境内外合作伙伴达 3000 多家。

2017 年，中国 15个跨境电商试点城市进
出口包裹总量中，郑州异军突起占到三分之
一。“通关能力从 3 单/秒提升到了 50 单/秒，

日峰值处理能力可达 500 万单。”作为国家跨
境电商综合试验区，郑州创新监管服务，实行
保税备货模式，探索出一条货通天下的“网上
丝绸之路”。

2014 年，已在深圳站稳脚跟的“农民工司
令”张全收将公司总部迁至郑州航空港经济实
验区，他说“带雁南飞的我，如今要引雁归巢”。

河南新县田铺镇大塆村村民韩光莹，正忙
着将老宅子改造成旅游民宿。民宿有一个颇文
艺范儿的名字———“老家寒舍”。韩光莹将两年
多在韩国“打洋工”攒下的 20 多万元全部投入
到房屋改造，小院里石碾、陶罐、鹅卵石……经
过他匠心独运地摆放，营造出浓浓的田园风。

他说：“这两年美丽乡村建设红红火火，我
看好农村发展前景，选择回村创业。”
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二手交易平台藏陷阱,买家卖家都被坑

新华社记者胡林果、吴雨虹、安宇飞

随着移动互联网的发展，二手物品交易的跳蚤
市场从线下转移到了线上。然而，看似双赢的交易方
式背后却隐藏了不少“坑”：卖家故意引导买家脱离
平台交易实施诈骗，买家收货之后找借口向卖家恶
意砍价……究竟是买卖双方诚意不够、还是平台本
身存有漏洞？二手交易平台又有哪些陷阱需要警惕？
记者进行了调查。

陷阱：买家卖家都可能被坑

不少人在二手交易中有着不愉快的经历，快速
增长的网上二手交易也问题多多。

汕头大学学生小余在赶集网上看到，原价 2000
多元的捷安特自行车只卖 400 多元，卖家还是“发烧
友”，小余兴奋不已。

“发烧友卖的货肯定没错。”小余说，他确认了照
片中车架上的品牌名后就果断地买了下来。可高兴
没几天，自行车脚蹬就坏了。修车店的老板告诉小
余：“这个车只有车架是这个品牌的，其他配件都被
换成了不值钱的。”

“这个‘发烧友’卖家可能是假的。”网购达人小袁
告诉记者，“自我包装”是二手交易平台卖家的惯用
方式。在商品描述栏中写自我介绍时，卖家通常会把
自己包装成“发烧友”“旅游爱好者”“大学生”等良好
形象，这样在卖二手货时就更容易取信于人。

不仅买家可能被坑，卖家也有被骗的风险。西安
某高校学生小九将一条码数偏大的裙子挂在二手交

易平台“闲鱼”上售卖，一名买家看到后提出了“用
同款小一码的裙子换”的建议，约定同时发货。几
天后，对方收到了裙子并签收，但小九却发现对方
一直“按兵不动”，迟迟不发货。最后小九找到买家
电话，将相关法律法规告诉对方，对方这才同意将
裙子寄回。

骗术：巧立名目，移花接木

记者调查发现，二手交易平台交易套路颇多：
——— 以次充好，偷换配件。厦门工学院学生小

刘曾在闲鱼上购买了一个充电宝，商品描述和充
电宝机身上写的都是 2 万毫安。但使用后小刘发
现，这个充电宝给手机仅充一次电就会“精疲力
尽”，还不如舍友 5000 毫安的充电宝电量足。小刘
总结认为，二手交易平台上的手机、单车、充电宝
等产品具有“外观迷惑性”，很多都是“看上去很
美，一用就上当”。闲鱼客服对记者说，只要商家卖
的不是违禁品，就可以在平台上发布。

——— 转场交易，吞吃押金。记者调查到，一些
受访者被骗后面临申诉难，不少是由于交易脱离
了原本的平台。安徽阜阳某中学的小张在转转上
看到一部价值 900 元的小米手机，卖家说自己急
需用钱，价格可降至 800 元，前提是小张要先用微
信转账 400 元当作“预付款”，余款等货到结清。小
张转账后，却迟迟没有收到手机。

——— 到手“刀”，货物到手再砍价。广东的石先
生就有被买家恶意砍价的经历，他曾在转转上以
150 元的价格售卖一部手机，一名买家很快就下

单，并付钱到交易平台。但买家收到货后，却以手
机内部防水标签变红为由，要求石先生退还 80
元。石先生很不满意，因为他的手机根本就没有进
过水，便向客服申请仲裁，客服回复称要两人自行
协商解决。苦于没有留存证据，石先生和买家僵持
一周后，无奈同意了买家的请求。

“我查了他的买卖记录，发现买家是个手机贩
子，挑毛病把我 150 元的手机砍到 70 元钱，又转
手 200 多元卖了出去。”石先生说。

建议：完善买卖双方信誉评价体系

中国人民大学世界经济研究中心研究员赖明
明认为，二手市场具有“柠檬市场”特点，即信息不
对称，产品的卖方对产品的质量拥有比买方更多
的信息，这导致交易中容易出现欺诈行为。

“二手交易平台对商品的真假负有相应审查
义务及法律责任。”赖明明认为，真正合理可行的
做法是，交易平台与二手商品售卖方共同担责，当
出现贩卖假货等情况时，交易售卖方担主要责任、
平台担次要责任，具体分责比率可进一步商榷。

北京市法学会电子商务法治研究会会长邱宝
昌说，无论买家和卖家，当权益受到损害时，都可
以先和交易对象协商，协商不成可以向平台投诉，
之后可以向市场监管部门、消费者组织投诉，或者
提起法律诉讼。邱宝昌表示，正在立法进程中的电
子商务法有望进一步规范线上二手交易市场，强
化平台经营者的责任，更好地保障交易双方的权
益。 新华社广州电

9 日，央行就互联网金融风险
专项整治下一阶段工作向社会通
报 ；16 日 ，中国互金协会在北京
召开落实专项整治下一阶段工作
要求座谈会。7 月以来管理部门释
放的种种信号表明，国家对 P2P
行业规范监管的姿态没有变 ，仍
然强调 P2P 网贷机构要规范审慎
经营 ，发挥在提高金融服务普惠
性方面的作用。P2P 网贷平台最
早在国外出现 ，而后引入我国 。
2014 年开始，P2P 行业发展进入
快车道。

2016 年 4 月，原银监会牵头开
展 P2P 网贷风险专项整治工作。同
年 8 月，出台《网络借贷信息中介机
构业务活动管理暂行办法》。至此，
P2P 行业正式告别野蛮粗放的发展
模式。

7 月 9 日，央行会同有关成员
单位就互联网金融风险专项整治下
一阶段工作进行部署。会议认为，互
联网金融风险专项整治工作开展以
来，各部门各地区密切配合、加强协
作，按照统一部署扎实开展整治工
作，互联网金融总体风险水平显著
下降，监管制度机制逐步完善，行业
无序发展、生态恶化的局面有所改
善。

会议指出，将再用 1 年到 2 年
时间完成互联网金融风险专项整
治，化解存量风险，消除风险隐患，
同时初步建立适应互联网金融特点
的监管制度体系。

业内分析认为，行业正在经历的此轮
震荡恰恰反映了一些平台非法自融 、传销
式发展、发放假标劣标、长期将资产和资金

错配等问题，监管部门应当予以重
视。

P2P 不是刚性兑付产品，作为
一种投资方式必然存在风险。投资
者应怎样预防风险，评估自身风险
承受能力，避免“踩雷”？

——— 不抱“赌徒心态”，不碰“庞
氏骗局”。一些非法平台打着“数字
普惠金融”的旗号，大行“庞氏骗局”

的集资诈骗之实。这些平台并不真
正撮合借款人和投资者，而是通过
“借新还旧”的方式，以高额返利为
诱饵，甚至通过“0 元购”的方式让
投资者尝到甜头，最后在灯枯油尽
之时“清盘跑路”。此外，一些投资者
抱着“赚了就走”的心态，明知是“庞
氏骗局”却以身犯险，最终上当受
骗。

——— 拓展信息渠道，不迷信平
台宣传。一些平台为吸引投资者，刻
意将自己包装为“国资控股”或“国
企领投”平台。事实上，所谓的“国资
背景”并不可靠，一些宣传内容存在
夸大造假成分。上海金融与法律研
究院执行院长傅蔚冈建议，投资者
在选择平台时可通过国家企业信用
信息公示系统或中国裁判文书网等
权威信息发布平台进行背景调查，
通过多信源交叉核实平台此前的经
营情况。

——— 优化资产配置，充分知晓
投资风险。业内专家指出，P2P 投
资的实质是发生债务关系，也意味
着存在还款逾期甚至是借方丧失还

款能力的风险，投资者需理性谨慎投资。
(记者颜之宏)
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